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Wie ein Unternehmen
den Stein der Weisen fand

Das Muhlviertler Unternehmen Strasser war pleite und ist heute Mitteleuropas
MarktfUhrer flr Naturstein in der Kiiche. Dank Innovation ist das Wachstum rasant.

KARIN ZAUNER

SALZBURG. Wasser, Feuer, Eis und
Wind prigen tiber Millionen von
Jahren den individuellen Charakter
von Stein. Kein Wunder, dass sich
um Steine Mythen ranken und
Menschen sie gern beriihren. Man-
che ziehen Energie aus ihnen und
machen &dhnlich dem gottlichen
Stein der Weisen Gold daraus. So
wie Johannes Artmayr.

Der geschiftsfiihrende Gesell-
schafter von Strasser Steine in St.
Martin im Miihlkreis hat sich ziem-
lich still zum mitteleuropéischen
Marktfiihrer fiir Naturstein in der
Kiiche emporgearbeitet. Und das
Wachstum geht rasant weiter. Heu-
er soll die 30-Millionen-Euro-Mar-
ke beim Umsatz {iberschritten wer-
den, im Vorjahr waren es 27,6 Mil-
lionen. ,,Und wir sind am Weg zu 50
Millionen®, sagt Artmayr. Aus Stein

wird Geld.
 Dabei begann 2005 alles mit ei-
ner Insolvenz. Artmayr kaufte das
marode Unternehmen dennoch.
Heute arbeiten rund 205 Mitarbei-
ter zum Teil im Drei-Schicht-Be-
trieb, um die 17.500 Kiichenauftra-
ge, die aus 55.000 Elementen beste-
hen, abwickeln zu kénnen. Weil bei

trasser vor fiinf Jahren zehn Mil-
lionen Euro in eine moderne Plat-
tenproduktion investiert wurden,
kann das Wachstum gut verkraftet
werden. ,Wir haben auch in drei
Jahren noch genug Produktiens-
moglichkeiten®, sagt Artmayr.

Einen zusitzlichen Schub brach-
te die Ubernahme von acht hoch
qualifizierten  Vertriebsmitarbei-
tern eines Mitbewerbers in
Deutschland. Bei Ingolstadt wurde
eine eigene Vertriebsniederlassung
gegrindet, und so wird heuer der
Exportanteil der Miihlviertler auf
30 Prozent steigen. Auch in der
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Arbeitsplatten aus Natu

»Naturstein
@ macht es

N individueller.
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Schweiz und in Tschechien ist der
Steinemacher aktiv.

Artmayr hat zum richtigen Zeit-
punkt das richtige Gespiir dafiir ge-
habt, dass sich in den dsterreichi-
schen Kiichen etwas verindert. Na-
turstein zog ein. In 14 bis 16 Prozent
aller neuen Planungskiichen in Os-
terreich sind die Arbeitsplatten
heute aus Naturstein, in Deutsch-
land sind es elf bis zw6lf Prozent.
Dem stellt Artmayr lachend die
Zahl der jahrlich verkauften Kii-
chen gegeniiber. ,100.000 Pla-
nungskiichen sind es in Osterreich,

rstein setzen sich in &sterreichischen Kiichen immer stirker durch.

- mehr als eine Million in Deutsch-

land.” Und schaue man sich an, wie
viele Kiichen in der Schweiz (90
Prozent) oder in den Benelux-Lin-
dern (55 Prozent) mit Steinplatten
ausgertistet seien, dann sehe man
die Moglichkeiten.

Laut einer market-Umfrage
wollen sich rund 70 Prozent der Be-
fragten beim Kiichenkauf fiir Ar-
beitsplatten aus Naturstein ent-
scheiden. Denn der ist hygienisch,
schnittfest und hitzebestindig.
»Zudem ist der GroRteil der Kiichen
heute hell, sie schauen alle sehr
ahnlich aus, iiber die Natursteine
kann man die Kiiche individualisie-
ren, fiigt Artmayr hinzu. Kein
Wunder, dass Strasser 80 Prozent
des Umsatzes mit Kiichenplatten
macht, die restlichen 20 Prozent fal-
len auf Denkmaler und Grabméler
sowie den Baustofffachhandel.
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Auf der Suche nach immer neuen
Steinen mit klingenden Namen wie
Manhattan Grey, White Mistral
oder Black Canyon schickt Strasser
einen eigenen Stein-Scout durch
die Welt.

Besonders stolz ist Artmayr auf
seine komplette Kiicheninsel aus

Stein (ST-ONE). Die Optik wirkt wie

aus einem Steinblock geschnitten.
Nichts fiir die alltigliche Kiiche, bei
einem Preis von 35.000 bis 60.000
Euro. Aber mit dieser Innovation
punktet Strasser auch im gehobe-
nen Kiichenmébelmarkt und ent-
wickelt das Image weiter. Dazu
passt auch, dass Strasser-Kiichen-
platten auf Berithrung an eingra-
vierten Stellen reagieren. Damit
wird die digitalisierte Arbeitsplatte
zur tastenlosen Kommandozentra-
le fiir Beleuchtung, Beschattung
oder Musik.




